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Aviso de Responsabilidad

A pesar del esfuerzo hecho para asegurar que los lineamientos contenidos en este documento sean correctos,
GS1 México y cualquier otra entidad involucrada en la creacién del mismo, declara que este documento es
provisto sin garantia alguna, implicita o expresa, considerando, pero no limitando la exactitud, comercializacion o
idoneidad para cualquier propésito particular, y esta seccion deslinda de toda responsabilidad directa o indirecta,
por cualquier dano o pérdida en relacion al uso del documento. El documento puede ser modificado, sujeto a
desarrollos tecnoldgicos, cambios en los estandares o nuevos requisitos legales. Este documento no representa
un estandar ni modelo de operacion. GS1 es una marca registrada ante AISBL GS1.

Las marcas nombres comerciales, patentes, o cualquier otro derecho de propiedad industrial y/o intelectual
que forme parte de la Informacidn contenida en este documento, son propiedad de sus titulares y sélo son
mencionadas con el objeto de ofrecer un servicio de GS1 México.

GS1 México no otorga garantia de la veracidad, utilidad, fiabilidad, licitud e integridad de la Informacion
proporcionada con respecto a servicios prestados por terceros, ni la compatibilidad de estos con los
estandares GS1.
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¢Como exportar tu producto a Estados Unidos?

Estar activo en el 3. Requeriras los
Registro Federal de Contribuyentes siguientes =
o . documentos =
En Mexico CU&'.C]UIGF Si aln tu compania no estd dada de alta ante la Secretaria de -
persona moral o Hacienda y Crédito Publico, debes seguir estos pasos: — =
persona fisica con 1. Solicitar una cita | 2. Asesorate y

. . o0 1. Clave Unica de Registro
actividad empresarial en el Servicio de decide el |EF g de Poblacion (CURP) o

puede convertirse en .. .. .. SAT acta del nacimiento del 2. Comprobante de
exportadora, sin Administracion regimen fiscal % W/ s representante legal domicilio fiscal
importar su tamano Tributaria (SAT Ya sea como persona fisica
p : 2
- con actividad empresarial o |:
I'O que |mporta €s a través de su pagina de internet persona moral. - ]
su nivel de www.sat.gob.mx o por teléfo-

competitividad. no al 01 800 463 6728. EL tram'lte
lo puedes concluir en cualquier

Tener una empresa Administracién Local de Asistencia I] |:| I] I] _

—
LILEEINY

al Contribuyente del pais mas

legah_‘ne.nte ) cercana al domicilio. = s 4. Identificacion oficial vigente
constituida segun ‘ I:l [I l] [] I:I (credencial para votar
las leyes fiscales y | <P I: I] I:l [I [I ] — - 3. Acta constitutiva de la expedida po'r el INE,

i ) : empresa (este documento pasaporte, licencia de
comerciales del pals - ) es expedido por un notario conducir, cédula profesional,

I I] publico) credencial del INAPAM para

te permltlra acceder personas adultas mayores)
a nuevos mercados

internacionales.
! I

Estds aqui Constituye tu empresa Una empresa también puede ser inscrita ante el
4 . SAT mediante el notario que realizé su constitucion. Para esto necesitas una
copia certificada del poder notarial con el que se acredite la personalidad del
Paso 1 Paso 2 Paso 3 Paso 4 Paso 5 representante legal o una carta poder firmada ante dos testigos y ratificadas
Estar activo en el Elaboracion ST IENES BTl Logistica las firmas ante las autoridades fiscales o ante notario o fedatario publico.
Registro Federal de de un plan basicos para adicionales en el I:l . . ituid -
Contribuyentes de negocios exportar caso de alimentos cYa tienes constituida una empresa?


http://www.sat.gob.mx

PASO 2

¢Como exportar tu producto a Estados Unidos?

Elaboracion de un plan de negocios ,
1. ¢Mi producto es exportable?

Crear un pl_an de La preparacion del plan antes de pedir apoyos econdmicos a diversas Para saber si tu producto sera bien recibido en el mercado

. instituciones te puede ahorrar tiempo y dinero. estadunidense, debes tomar en cuenta variables como:
NEJOCIOS para entrar De igual forma, la realizacion de un proyecto de exportacion te [ caracteristicas y diseno
al mercado de Estados ayudaré a anticiparte a futuros objetivos, reunir hechos, determinar ] presentacién y/o empaque
id . las limitaciones y crear una instruccion de accion. Establece los O Precio y calidad certificada
Unidos es |mportante objetivos especificos, un calendario de ejecucion y puntos fijos para [ valores agregados
para definir el estado  medir el éxito. Para definir este plan es necesario que consideres [ servicio de entrega y atencién postventa

los siquient foc.
actual de tu empresa, 0s siguientes puntos

los objetivos internos
y el compromiso, pero

Esto te ayudara para definir los rasgos de tu oferta
exportable y para saber si tu producto es competitivo.
" Asimismo, es importante conocer cuales son los
" productos que México exporta hacia el pais norteamericano,

también es necesario ‘ pues predominan los productos de la industria automotriz,
Si vas a b scar a da computadoras, teléfonos moviles, televisores, pantallas de
u yu television, electrodomésticos, entre otros. Destacando las

60600600

para la financiacion 60000600

de las exportaciones,
conocer los documentos
que necesitaras, asi
como las restricciones
a las que te enfrentaras.

computadoras y otros equipos digitales, como los articulos
que mas producen y exportan los fabricantes mexicanos,
con un valor superior a 20 mil millones de délares el afio
pasado. Sin embargo, el pais también sobresale por su
exportacion de productos agroalimentarios hacia el
mercado norteamericano como: la cerveza de malta,
tomate fresco o refrigerado, chiles y pimientos,
berries, aguacate, carne y despojos comestibles,
tequila, productos de panaderia, aztcar, bovinos

: _ - 6 00060060
vivos, pepino, pepinillo, fresas frescas, entre O 60600600
muchos otros. 6 600000
6 600000

6 60600006

Q0806006008

‘ |

Estas aqui

¥

Servicio de entrega y atencion postventa
Para mantener saludables relaciones de negocio con tu contraparte en Estados Unidos,
es ideal que mantengas un excelente servicio de entrega, ser puntual y cumplir con

Paso 1 Paso 2 Paso 3 Paso 4 Paso 5 los compromisos de venta. Es recomendable que des seguimiento a la satisfaccién
Estar activo en el Sl FEGILEES RS Lodibtled de tu cliente con la mercancia y servicios recibidos. Asi generaras su fidelidad.
Registro Federal de de un plan basicos para adicionales en el . iad 0z 2 .
e de negocios mon P —— éYa cuentas con una estrategia de entrega y atencién postventa? |si| [No




PASO 2 / CONTINUACION

2. Estudios de mercado

Dentro del plan de negocios, debes proyectar tu
entrada en el comercio estadunidense de la manera
correcta, para lo cual es necesario realizar una
investigacion de mercado que te ayude a conocer
el potencial de tu producto, lo que te dara mejores
perspectivas de las practicas que se llevaran a cabo
antes de tu primera exportacion, debido a que Estados
Unidos sigue siendo el pais con el mercado de consumo
mas grande del mundo.

El primer paso es definir las caracteristicas de tu
publico objetivo, es decir, las personas que se in-
teresaran en tu producto. Investiga cudles son los
sectores mas fuertes en las ciudades a donde planeas
llegar. Evita llevar un producto a un lugar que no
tiene una demanda desarrollada.

El mercado hispano en Estados Unidos puede ser
un gran aliado por las afinidades culturales, pero
no te enfoques sélo a ellos. Todas las personas con
capacidad de compra pueden ser tus consumidores
potenciales.

En muchas ocasiones para que tu producto tenga
éxito en el pais vecino, es necesario tomar en cuenta
variables significativas como el ambito econémico;
comercial; politico; cultural; y legal.

Ante la actual relacion politica y econémica
de México con Estados Unidos, conocer estos
elementos sera fundamental para saber como
operara tu empresa y podras tomar decisiones
sobre la adaptacién de tu producto, promocion, di
tribucion y precio. Por ultimo, dentro de
este analisis de mercado debes identificar
quién sera tu competencia y aprender de ella
fia en tu producto, dale un
valor agregado y compite.
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¢Como exportar tu producto a Estados Unidos?

3. Determinacion del precio

Dentro de tu plan de exportacion, debes considerar que el precio esta determinado por la estrategia
competitiva que hayas definido previamente y debe recalcarse su importancia en términos de la imagen
y del mensaje que deseas transmitir al consumidor. Para elaborar una cotizacion internacional toma en

cuenta aspectos como:

01

La empresa

Costos de produccion,
incluyendo las adecuaciones
al producto y a su envase,
etiquetado y empresa al
exportar.

02 03

El mercado La logistica

Precios de referencia de la Gastos asociados a la
competencia o de productos exportacion, como despacho
similares, demanda, estructura aduanero, empaque, transporte,
del mercado y clientes seguros, entre otros.

potenciales.

Con esta informacion se podran definir: el precio y limite de negociacion;
politicas de venta y descuentos; asi como los términos del comercio
internacional a utilizar.

Uno de los principales errores en cuestion del precio es que se realizan
los calculos sin identificar los costos como desperdicios, comisiones,
fletes, seguros, empaque, etc. Esto es comun que suceda en las primeras
operaciones de exportacion. Como consecuencia, muchas de las veces
se da un precio equivocado o mas bajo para quedarse con el contrato, para
luego incrementarlo una vez que la mercancia esta en produccion y
comprometida por parte del cliente.

Por ello, no se debe improvisar un precio del producto
al no contar con un costeo detallado desde la elaboracion de las

muestras, de igual forma no debes precipitarte a presentar tu
producto en las ferias o eventos, pues no da buen margen para
una negociacion en precio.

1



Requisitos basicos para exportar

Para comenzar a exportar:

Debes encontrarte al corriente
en el cumplimiento de tus
obligaciones fiscales.
Comprobar ante las autoridades
aduaneras que tu empresa se
encuentra inscrita en el Registro
Federal de Contribuyentes.
Cumplir con las disposiciones
legales que regulan el ingreso
y salida de las mercancias.

No obstante si los productos que
exportas son: alcohol, cerveza,
tequila, bebidas alcohdlicas
fermentadas (vinos), bebidas
alcohdlicas destiladas (licores),
cigarros y tabacos labrados,
bebidas energizantes, minerales
de hierro y sus concentrados,
oro, plata y cobre, plasticos,
caucho, madera, vidrio, hierro,
acero, o aluminio, tu empresa
debera ser registrada en el Padrdn
de Exportadores Sectorial del
SAT. Para lo cual necesitas:

—e ®

01

Llenar el formato
denominado “Autori-
zacion de inscripcion
para el padron de
exportadores sectorial
(regla 1.3.7)” del Anexo 1
de las Reglas Generales de
Comercio Exterior para 2018.

02

Anexar los requisitos
que le correspondan al
sector que vas a solicitar.
Para recibir asesoria sobre
este paso puedes consultar la
pagina del SAT www.sat.gob.mx
o llamar al teléfono Marca
SAT 01 (55) 627 22 728.

03

Entregar el formato y
documentacion en
cualquier oficina del
SAT de tu preferencia o
directamente en la oficialia

de partes de Av. Paseo de la
Reforma Norte, nim. 10, Piso 1,
edif. Torre Caballito, Col.
Tabacalera, Deleg. Cuauhtémoc,
C.P. 06030, Ciudad de México.

Estas aqui

¥

04

Al término recibiras

tu comprobante de
recepcion de la solicitud.
El tramite es gratuito.

— .

Paso 1 Paso 2
Estar activo en el Elaboracion
Registro Federal de de un plan
Contribuyentes de negocios

12

Paso 3
Requisitos
basicos para
exportar

® o—

Paso 4
Requisistos
adicionales en el
caso de alimentos

Paso 5

Logistica

2

\\
::‘:::

¢Como exportar tu producto a Estados Unidos?

Codigo de Barras

Una vez que comiences a exportar, es necesario que lleves un sistema
de control de inventarios, por lo cual una herramienta util e importante
para este paso es el Codigo de Barras que sirve para mejorar el control
de calidad y la administracion del stock, y tiene el objetivo de incrementar

8 la competitividad de las pymes. Por ello, debes tomar en cuenta que los
productos que exportes cuenten con un Codigo de Barras.

El Cddigo utilizado para comercializar productos en los Estados Unidos
es el UPC (Cédigo Universal de Producto), el cual consta de dos variantes:

1. EL UPC-A que tiene doce
digitos, se puede leer en
cualquier direcciony se
identifica facilmente porque

siempre empieza con un cero.

000000000
ILIOIJ{!LIJ!!JLI{J D
e = -

En México

* |8

2. El UPC-E también es un codi-

go omnidireccional con ocho
caracteres y que se utiliza
cuando no hay espacio sufi-
ciente para un cédigo UPC-A.
Ambos brindan informacion
del producto y del fabricante.

" ** N
A

000000

En México, el organismo que administra los Cédigos de Barras es GS1 México, por
lo que puedes acercarte y solicitar mayor asesoria sobre esta herramienta para

— que tu entrada al mercado norteamericano se realice con éxito.

&Tu producto ya cuenta con Céidigo de Barras GS1? [¢i]| [no

13


https://www.gs1mexico.org/es/
http://www.sat.gob.mx

PASO 3 / CONTINUACION

Determinar la fraccion arancelaria de tu producto

La fraccion arancelaria
es la forma universal
de identificar el
producto, con ella se
examina el arancel
(impuesto) que debe
pagar tu producto al
ingresar al extranjero,
asi como para conocer
las regulaciones no
arancelarias que
impone México y el
pais importador

al producto.

14

La ley aduanera autoriza solamente al agente aduanal, apoderado
aduanal y a la SHCP para la determinacion de la fraccion arancelaria,
dado el grado de especializacion, complejidad técnica y los riesgos y v
responsabilidades que implica una mala clasificacion.

Para determinar la fraccion arancelaria de tu
producto, tienes las siguientes alternativas.

O A través del agente aduanal.

O Por medio de la Oficina de Orientacién al Contribuyente en
Asesoria en Comercio Exterior de la SHCP.

O Asistir a los Médulos de Orientacién de Despacho
Aduanero de la Confederacion de Asociaciones de
Agentes Aduanales de la Republica Mexicana (CAAAREM).

Barreras arancelarias
Las barreras arancelarias estan definidas en las tarifas

¢Como exportar tu producto a Estados Unidos?

Listado de documentos

Ademas de lo anterior, de acuerdo con ProMéxico, la documentacion basica exigida en
México para exportar productos a cualquier pais, incluyendo Estados Unidos, es la siguiente:

Factura comercial Encargo conferido

En el pais de destino todo Permiso ante la autoridad
embarque se debe acompanar aduanera para que el agente

con una factura original, misma | aduanal lleve a cabo el despacho
que debe incluir: nombres de a nombre del exportador.

la aduana de salida y puerto

de entrada, nombre y direccion
Lista de empaque. Este

Carta de instrucciones
al agente aduanal.
Consta de la informacion especifica
y detallada de la operacion y se
entrega directamente al
agente aduanal.

Otros

de cada pais y estan negociadas en el seno de la
Organizacion Mundial de Comercio, mientras que

" \ las no arancelarias pueden ser definidas al arbitrio
de cada pais bajo la argumentacion de proteger la
\ salud animal, vegetal y de sus ciudadanos. Dentro
de este segundo grupo hay una cantidad inmensa
\ de restricciones entre las que se encuentran las

\ normas técnicas, normas fitozoosanitarias, normas
de calidad, permisos de importacion, cuotas y
una gran variante de las mismas.

Es importante conocer este tipo de

restricciones al momento de exportar

tu mercancia, ya que a partir del mes de
junio de 2018, Estados Unidos anunci6 nuevos

aranceles contra las importaciones de acero y
aluminio de México, cuestion que deben tomar en
cuenta los comerciantes de estos productos.

TR L

del vendedor o embarcador,

nombre y direccion del

comprador o del consignatario,

descripcion detallada de la

mercancia, cantidades,
documento permite al exportador,
al transportista, a la compania de
seguros, a la aduana y al comprador,
identificar las mercancias y conocer

qué contiene cada bulto o caja,

precios que especifiquen tipo
por lo cual se ha de realizar un

de moneda, tipo de divisa

utilizada, condiciones de venta,

lugar y fecha de expedicion.
empaque metaédico, que coincida
con la factura. Esta ultima se utiliza
como complemento de la factura

comercial y se entrega al transportista.

- Certificado de origen

- Documento del transporte

- Documentos que avalen
el cumplimiento de las
regulaciones y restricciones
no arancelarias, tales como:
certificados sanitarios,
certificados de calidad,
permisos, etc.

15



PASO 4

Requisitos adicionales en el caso de alimentos

Todos los alimentos que se exportan a Estados Unidos deben cumplir,
al menos, con los mismos requisitos que los productos fabricados en
esa nacién, mismas exigencias que son dictadas y reguladas principal-
mente por la Agencia de Alimentos y Medicamentos de los Estados
Unidos (FDA, por sus siglas en inglés) en el Titulo 21 del Cédigo de
Regulaciones Federales de los Estados Unidos.

A través de las oficinas aduanales de todo el pais, la FDA participa
directa o indirectamente en la vigilancia de las importaciones, colaborando
con cada una de las 329 aduanas por las que entran productos, incluyendo
ciones de inocuidad y  los aeropuertos mds importantes de los Estados Unidos.

d tro ti . t A continuacion se enlistan algunos de los requisitos que dicta la FDA
€ otro tipo Vlgen €s para exportar alimentos que estan bajo su jurisdiccion en los Estados Unidos.
en Estados Unidos, CON Cabe sefalar que los requisitos pueden variar de acuerdo a la naturaleza
. 4 del producto, por ejemplo, frutas y verduras frescas, alimentos muy dcidos,

el ObJEtIVO de que |.OS productos de la pesca, o bien, la agencia que los regula, por ejemplo para
interesados en exportar los alimentos que son controlados por el Departamento de Agricultura de
té d los Estados Unidos (USDA, por sus siglas en inglés), como carnes, pollo y
esten preparados pard productos avicolas aplican otras normativas. Si tienes planes para exportar
ingresar a[ mercado. algun producto alimenticio, es importante tomar en cuenta lo siguiente:

Los productores
directos y los provee-
dores de la industria
alimentaria, deben
estar al tanto de los
requisitos y regula-

Principalmente en el
tema de inocuidad

se han creado normas que
tienen como propdsito principal

minimizar los riesgos de
contaminacion de los productos
que ingresan diariamente a
este pais, asi como cuidar que
el etiquetado sea correcto.

La Ley contra el Bioterrorismo.
Surge después de los aconteci-
mientos del 11 de septiembre
del 2001y por la necesidad de
los Estados Unidos de evitar
ser el blanco de posibles
ataques terroristas a través

de los alimentos que importa.
Esta ley demanda el registro

de instalaciones alimentarias,
notificacion previa de alimentos,
establecimiento y registro de
origen y el destinatario inme-
diato de los alimentos, etc.

T

Sistema HACCP. Aunque oficial-
mente el contar con un sistema
HACCP sélo es obligatorio para
los exportadores de pescado y
carne (este (ltimo exigido por
la USDA), las modificaciones
que se estan haciendo actual-
mente a la Ley de Seguridad
Alimentaria en Estados Unidos
(Food Safety Modernizacién Act)
incluyen la implementacion del
sistema HACCP de forma obliga-
toria para todos los alimentos
que se exporten a este pais.

¢Como exportar tu producto a Estados Unidos?

Etiquetado de alimentos.

Los alimentos que se exporten

a los Estados Unidos deben
cumplir con la norma de etiquetado
establecida por la Federal Food,
Drug and Cosmetic Act (Ley Federal
de Alimentos, Medicamentos y
Cosméticos), que establece los
requisitos para los alimentos
preparados y envasados para la
venta al publico. La ley exige que
cada alimento contenga un doble
etiquetado: etiquetado general y

etiquetado nutricional y adicional-
mente un Codigo de Barras con los

datos del producto, sin embargo,
existen disposiciones especiales
relacionadas con la declaratoria
de alérgenos en la etiqueta y los
acidos grasos trans. También se
debe incluir en la etiqueta: lista de

ingredientes, contenido de nutrientes

y propiedades saludables.

Evaluacion y aprobacion de
proveedores. No es un requisito
oficial, pero como parte de las
modificaciones de la Ley de Seguridad
Alimentaria también exigira a los
exportadores de alimentos que

Colorantes y aditivos

El producto debe contener
Unicamente los colorantes y
aditivos que estan aprobados por
la FDA para su uso en alimentos.
Para ver las listas de colorantes
y aditivos aprobados puedes
consultar la liga en la pagina

de la FDA. www.fda.gov

J
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Sistema de Gestion de
Inocuidad de Alimentos.

Los exportadores de alimentos
a los Estados Unidos deben
contar con un sistema de
inocuidad completo y efectivo
que permita asegurar la
inocuidad de los alimentos que

se fabrican, almacenan o manipulan.

Este sistema debe contar con
documentacion que sustente las
actividades y programas que se
llevan a cabo como parte de las
buenas practicas de manufactura,
es decir, debe demostrarse antes
las autoridades, en este caso

la FDA, que el sistema esta
implementado y funciona.

Estas aqui ‘Cl ‘Ql
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evaluen, aprueben y desarrollen a sus
proveedores de materias primas. Por
lo tanto, cada proveedor debe contar al

—0

Paso 1 Paso 2 Paso 3 Paso 4 Paso 5 /N 7N menos con un sistema de inocuidad
Estar activo en el Elaboracion Requisitos Requisistos Logistica implementado (BPM y HACCP).
Registro Federal de de un plan basicos para adicionales en el
Contribuyentes de negocios exportar caso de alimentos
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Para el comercio
exterior, la logistica

es uno de los aspectos
mas importantes
porque las operaciones
dentro de las cadenas
de suministro globales
son el puente entre

la produccion y los
mercados que estan
separados por el
tiempo y la distancia.
En una actividad

tan complicada

como el comercio

de exportacion, se
requiere que la gestion
de todo el proceso sea

practicamente perfecta.

Logistica

1. Codigo de Barras

Una vez que comiences a exportar, es necesario que lleves un sistema
de control de inventarios, por lo cual una herramienta util e
importante para este paso es el Codigo de Barras que sirve para
mejorar el control de calidad y la administracion del stock, y
tiene el objetivo de incrementar la competitividad de las pymes.
Por ello, debes tomar en cuenta que los productos que exportes
cuenten con un Cédigo de Barras.

El Codigo utilizado para comercializar productos en los Estados
Unidos es el UPC (Cadigo Universal de Producto), el cual consta de dos
variantes: el UPC-A que tiene doce digitos, se puede leer en cualquier
direccion y se identifica facilmente porque siempre empieza con un
cero,y el UPC-E, un codigo que también es omnidireccional, pero tiene
ocho caracteres y que se utiliza cuando no hay espacio suficiente
para el cédigo UPC-A. Ambas modalidades son utilizadas en los
productos que se venden en el mercado estadunidense ya que brindan
informacién del producto y del fabricante.

En México, el organismo que administra S e
los Codigos de Barras es GS1 México, |
por lo que puedes acercarte y
solicitar mayor asesoria
sobre esta herramienta

0000000'

para que tu entrada
al mercado
norteamericano se
realice con éxito.
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¢Como exportar tu producto a Estados Unidos?

2. Empaque y etiquetado

Un empaque de mala calidad puede resultar
contraproducente para el fabricante, exportador
y distribuidor ya que puede ocasionar un dano,
descomposicion, e incluso, en casos extremos, en
el rechazo total del producto por parte del com-
prador. El tipo de material que se utilice para la distribu-
I cion dependera del producto, el tipo de transporte
(terrestre, aéreo o maritimo) y el destino final.

En cuanto al etiquetado, todos los productos
que entren a Estados Unidos deben tener una
etiqueta indeleble que mencione su pais de origen.
Dependiendo del producto, aplicaran especifica-
ciones particulares. Los productos alimenticios
deben nombrar todos los ingredientes que contienen
en orden de mayor a menor prevalencia. Ademas,
se debe listar toda la informaciéon nutricional
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del producto. Por su parte, los productos textiles y
la ropa deben indicar el contenido de sus fibras y las
instrucciones de cuidado de la tela.

El empaque es vital para guardar,
proteger y servir de medio para manipular
"”"“l productos en su trayecto desde la linea de
0000000

ensamble hasta el usuario final.

I
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Etiqueta correcta
Tu producto debe cumplir con varios requisitos en su etiqueta, entre ellos, Pais
de Procedencia, Ingredientes e informacién nutrimental (en el caso de alimentos)

Paso 1 Paso 2 Paso 3 Paso 4 Paso 5 o el contenido de sus fibras y cuidado de la tela (en el caso de textiles)
Est.ar activo en el Elaboracion I?efJUISItOS 'Rfequmstos Logistica ¢Tu producto cumple con estas regulaciones basicas? sil [no
Registro Federal de de un plan basicos para adicionales en el
Contribuyentes de negocios exportar caso de alimentos
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4. Tipos de pago

Una vez que hayas cerrado el
contrato internacional, te
encontraras con las formas 'y
momentos de pago utilizados
en el comercio exterior. Estos son:

1. Carta de crédito

El momento del pago se
efectla cuando el embarque ha
sido enviado. Los riesgos son
casi nulos para ambas partes
por los términos que se
estipulan en dicha carta.

a un menor costo.

2. Orden de pago se extiende
antes de embarcar. Para el
comprador es de alto riesgo pues
debe existir alta confianza en

el exportador.

3. Giro bancario El momento
del pago es a la fecha del giro.
Se considera de alto riesgo para
el vendedor, porque debe tener
confianza en que el comprador
envie el giro.

4. Cheque Se otorga al vendedor
antes de embarcar. Se considera
de alto riesgo para el comprador,
pues debe tener total confianza
en el exportador para que éste
envie la mercancia.

3. Medios de transporte

Al momento de elegir un medio para transportar tus mercancias,
es muy importante que consideres los costos de la operacion
y los riesgos del traslado. Si se trata de un producto de gran
olumen, de poco valor y a grandes distancias la modalidad
recomendada es el transporte maritimo o el ferrocarril. Si se
trata en cambio de productos de alto valor, reducido peso y poco
volumen, aun a largas distancias, se considerara el transporte
aéreo. Para distancias mas cortas, por ejemplo como las que
separan a México de Estados Unidos en las fronteras, el
transporte terrestre es una buena opcién porque ofrece una
mayor flexibilidad, la cual permite que los

vehiculos puedan transportar cualquier
cantidad, tipo y tamano de carga,

5. Cobranza bancaria

Se realiza en el momento

de presentar documentos
financieros (letra de cambio)

y comerciales (facturas,
conocimiento de embarque,
etc.). El riesgo es medio para

el exportador ante la renuencia
del comprador de cubrir las
letras de cambio. Mientras

que para el comprador el
riesgo es medio bajo, porque
éste mantiene la posibilidad de
negarse al pago si el embarque
no llega o esta incompleto.

¢Como exportar tu producto a Estados Unidos?

Apoyos y financiamento para tus exportaciones

Una vez que hayas considerado los primeros pasos de tu plan de
negocios internacional, investiga qué posibilidades tienes de
financiacion para la exportacion y para la amortizacion de gastos.

En México, puedes acercarte con representantes de la banca de desarrollo
(Bancomext, Nafin, etc.) para recibir orientacién sobre financiamientos
que son destinados para atender los requerimientos tanto de corto,
como de mediano y largo plazo de las empresas participantes en el
comercio exterior mexicano.

Del mismo modo, otra opcién importante para impulsar tu negocio
hacia Estados Unidos es mantener el contacto con Camaras y Asociaciones
empresariales para el establecimiento de proyectos de exportacion,
que puedan apoyar a un determinado sector o grupo de empresas.
Estos proyectos pueden incluir actividades de capacitacion, consultoria,
adecuacion de producto y culminar con la participacién en un evento
internacional o en un encuentro de negocios con compradores extranjeros.

Estos esquemas de apoyo a las pequenas y medianas empresas
también se llevan a cabo en colaboracion con ProMéxico, organismo de
la Secretaria de Economia que ofrece seminarios, talleres, foros y cursos
de capacitacion empresarial en apoyo al desarrollo exportador, la conso-
lidacion de mercados y a la internacionalizacion de empresas mexicanas.

Estados Unidos es la economia mas importante y diversificada del
mundo, por lo que resulta atractivo para los planes de expansion de
empresas extranjeras como las mexicanas. La planificacion y el estudio
de este mercado permitiran que las PyMEs consigan una produccion
constante y de gran alcance, ya que no deben perder de vista que este
pais esta compuesto por 50 estados y un Distrito Federal, todos ellos
con diferencias legislativas en materia de comercio exterior.

Por lo tanto, es importante que una vez que decidiste exportar, tu
empresa sea competitiva y cuente con los recursos humanos, financieros,
materiales, de capacidad técnica y productiva para poder hacer frente
a la competencia y desarrollar tu actividad con el fin de mantener un
negocio internacional rentable y duradero.
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